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この出会いが、

DXを加速する
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SWITCH株式会社
設立  2017年 1⽉ 4⽇

所在  東京都豊島区東池袋 1-18-1 
  HarezaTower20F（WeWork 内）

資本金  10,000,000円

従業員数 約50名

事業内容 情報システムの環境構築事業

  IT企画・サポートデスク事業

  DX支援サービス
  『コレカラDX』 企画・運営

About us
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IT・DXのお困りごとを
抱えているお客様

解決手段を持っている
パートナー企業様

MATC
H

IT・DX支援に特化したマッチングプラットフォーム、

『コレカラDX』



そもそも

何を解決するために

やるんだっけ？

考慮すべき点は

洗い出せている？

誰に何を

頼めばいい？

しかし、実際の相談の多くは

『課題が整理されていない状態』 から始まります

解決手段を持つ企業を紹介する前に、

やるべきことがあるケースが約８割
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『コレカラDX』 はヒアリングから始まり、

最適な形で“つなぐ”一気通貫モデル

コレカラDXのマッチングはゴールではなく、解決のための”手段”。

上流工程を理解しているからこそ、精度の高いマッチングになる
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ヒアリング 課題整理・構想策定 解決手段の検討 マッチング

一般的には別途実施される

「コンサルフェーズ」を、

この段階で無料で一部実施

これがお客様にとっての

最大のメリット



コレカラDXが目指すのは、

IT・DXで何から相談すればいいか

分からないときの 『最初の窓口』
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フラットな視点

弊社が商材を持っている

わけではないため、純粋に

「お客様にとってベストか

どうか」という指標で

選定できる

プロの

コンシェルジュ

• 「DXアドバイザー検定

スペシャリスト」*取得率

100%

• 弊社スタッフがコンシェ

ルジュとしてお困りごと

をヒアリング

厳選した

パートナー

• パートナー登録料がなく、

成約料のみ

• 成約しない＝マネタイズ

できない仕組みのため、

良質なパートナーが選定

される

*一般社団法人中小企業個人情報
セキュリティー推進協会にて実施

『コレカラ DX』 の3つの特徴
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『コレカラDX』で解決できる具体的な課題群（一例）
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メディア実績

2. 「ええじゃない課Biz」 出演
[2024年10月放送]

1.日経トレンディ-DX特集 掲載-
[2024年8月号]

3.情報番組 「モーニングこんぱす」 放送
[2025年7月放送]

様々な広告媒体を駆使し、露出をあげていきます。
の今後の動きに乞うご期待！



もっと詳しく知りたい方は、

こちらのQRコード / URLより

お気軽にお問い合わせください

https://www.korekara-dx.com/

https://www.korekara-dx.com/
https://www.korekara-dx.com/
https://www.korekara-dx.com/
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